PYTANIA | ODPOWIEDZI

Konkurs nr RPLD.02.02.01-1P.02-10-027/17

PYTANIE 1

Jakie wytyczne dotyczace kwalifikowalnosci wydatkéw obowigzuja Wnioskodawce w konkursie
RPLD.02.02.01-1P.02-10-027/17, jezeli wydatki ponoszone beda przed wytonieniem projektu do
dofinansowania?

ODPOWIEDZ

Zgodnie z ustawa o zmianie ustawy o zasadach realizacji programéw w zakresie polityki spdjnosci
finansowanych w perspektywie finansowej 2014-2020 oraz niektérych innych ustaw (dalej: ,Ustawa”):

Do postepowan (konkurséw) w zakresie wyboru projektow do dofinansowania rozpoczetych
i niezakonczonych przed dniem wejscia w zycie Ustawy (tj. przed dniem 2 wrzesnia 2017 roku), stosuje
sie przepisy dotychczasowe (na podstawie art. 16 ust. 1 Ustawy).

Oznacza to, ze w okresie trwania ww. konkursdw - do czasu zakonczenia procedury wyboru projektéw
w ramach konkursu (tj. do czasu wyboru projektéw do dofinansowania w rozumieniu Regulaminu
danego konkursu), podczas przeprowadzania zaméwien Beneficjent jest nadal zobowigzany do
stosowania wytycznych wskazanych w Regulaminie konkursu takze wéweczas, gdy sg to tzw. wytyczne
programowe.

Po zakoriczeniu wyboru projektéw Beneficjent - do udzielania dalszych zamoéwien - jest zobowigzany
stosowac wytyczne horyzontalne, tj. Wytyczne w zakresie kwalifikowalnosci wydatkdow w ramach
Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego, Europejskiego Funduszu Spotecznego oraz Funduszu
Spdéjnosci na lata 2014-2020 (Wytyczne horyzontalne) oraz zatgcznik nr 5 do Szczegétowego Opisu Osi
Priorytetowych Regionalnego Programu Operacyjnego Wojewddztwa tddzkiego na lata 2014-2020.

PYTANIE 2
Czy w wydatkami kwalifikowalnymi moga by¢ wydatki poniesione na:
- udziat w kongresie branzowym?

- zakup ustug w zakresie organizacji spotkan z wyselekcjonowanymi potencjalnymi partnerami
handlowymi (spotkanie z kontrahentem jesli nie jest to zwigzane z udziatem w targach/misjach)?
Czy wydatki poniesione na samodzielng organizacje spotkan moga stanowi¢ koszt kwalifikowany
w projekcie?

- koszt przystapienia do Izby Polsko - Portugalskiej i udziat w organizowanych przez nig misjach
gospodarczych?

ODPOWIEDZ

Ocena kwalifikowalnosci przedstawionego wydatku moze zosta¢ dokonana po przeanalizowaniu
catosci ztozonej dokumentacji, w tym strategii biznesowej. By dany wydatek zostat uznany za
kwalifikowalny na etapie oceny wniosku musi on co do zasady wynika¢ ze strategii biznesowej oraz
miec swoje odzwierciedlenie zaréwno:



e w katalogu wydatkéw kwalifikowalnych znajdujgcym sie w Wytycznych programowych
w zakresie kwalifikowania wydatkdbw w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego
Wojewddztwa tddzkiego na lata 2014-2020 (EFRR) oraz

e w katalogu wydatkdw okreslonym w programie pomocowym bedgcym podstawg uzyskania
dofinansowania.

Na uwage zastuguje fakt, iz katalog kosztow kwalifikowalnych znajdujgcy sie w Wytycznych
programowych ma charakter otwarty, program pomocowy oparty na rozporzadzeniu Ministra
Infrastruktury i Rozwoju z dnia 19 marca 2015 r. w sprawie udzielania pomocy de minimis w ramach
regionalnych programéw operacyjnych na lata 2014-2020, takiego katalogu nie posiada, a zgodnie
z rozporzadzeniem Ministra Infrastruktury i Rozwoju z dnia 3 wrze$nia 2015 r. w sprawie udzielania
pomocy mikroprzedsiebiorcom, matym i srednim przedsiebiorcom na ustugi doradcze oraz udziat
w targach w ramach regionalnych programdw operacyjnych na lata 2014-2020 katalog wydatkéw
stanowig wydatki na ustugi doradcze swiadczone przez doradcéw zewnetrznych oraz wydatki zwigzane
z wynajmem, budowg i obstugg stoiska wystawowego.

Wszystkie wydatki zwigzane z realizowanym projektem muszg by¢ celowe i adekwatne do charakteru
planowanego przedsiewziecia. W czesci | wniosku o dofinasowanie w polu G.1 ZADANIA REALIZOWANE
W RAMACH PROJEKTU, OPIS | UZASADNIENIE DLA KOSZTOW Whioskodawca przedstawia w jaki sposéb
planuje ponosi¢ wydatki. Kazdy wydatek nalezy opisa¢ w sposdb na tyle szczegétowy, by nie budzit
watpliwosci czego dotyczy oraz by mozliwe byto zweryfikowanie czy zaplanowany zostat w sposdb
racjonalny, celowy i oszczedny z zachowaniem zasady uzyskania najlepszych efektéw z danych
naktadow.

Ponadto, nalezy pamietaé, iz zgodnie z postanowieniami § 12 regulaminu konkursu RPLD.02.02.01-
IP.02-10-027/17 ocena kwalifikowalnosci dokonywana jest zaréwno na etapie oceny wniosku
o dofinansowanie projektu, jak i podczas realizacji projektu. Na etapie oceny wnioskéw
o dofinansowanie analizie poddana jest potencjalna kwalifikowalnos¢ wydatkow ujetych we wniosku.
Przyjecie danego projektu do realizacji i podpisanie z Beneficjentem umowy o dofinansowanie nie
oznacza, ze wszystkie wydatki ujete we wniosku o dofinansowanie, a przedstawione przez
Beneficjenta do rozliczenia w trakcie realizacji projektu, bedg kwalifikowa¢ sie do wspétfinansowania.

Przy tak ogdlnie sformutowanych pytaniach kwalifikowalno$é poszczegdlnych wydatkédw wydaje sie
watpliwa z uwagi na brak bezposredniego powigzania z celami dziatania. Natomiast za wydatek
kwalifikowalny mozna uznaé koszt udziatu w misjach gospodarczych, rozumianych jako wyjazdy
zagraniczne przedstawicieli firmy m.in. w celu poznania obyczajéw handlowych innych krajéw, ich
preferencji i wymagan, zwiedzenia wybranych targédw badZz wystaw i wziecia udziatu
w zorganizowanych spotkaniach branzowych lub bezposrednich.

Ponadto, z uwagi na charakter konkursu kazdy projekt oraz kazdy wydatek bedzie badany szczegdlnie
pod katem wystepowania tzw. pomocy wywozowej (eksportowej), ktéra zgodnie z przepisami
dotyczacymi pomocy publicznej oraz pomocy de minimis nie jest dozwolona. Zagadnienie zostato
szerzej opisane w pytaniu nr 3.

PYTANIE 3

Jak nalezy rozumie¢ dziatalno$¢ wywozowg? Czy zabroniona jest sprzedaz produktéw firmie, ktéra
zajmuje sie redystrybucja? czy kwalifikowalna jest ustuga agenta, ktéry wystawia fakture
prowizyjna/ nieprowizyjng?



ODPOWIEDZ

Przepisy Rozporzadzenia Komisji (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznajgcego niektore
rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnetrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu oraz
Rozporzadzenia Komisji (UE) nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r. w sprawie stosowania
art. 107 i 108 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy de minimis wytaczajg
mozliwos¢ udzielania pomocy na dziatalno$é¢ zwigzang z wywozem do panistw trzecich lub panstw
cztonkowskich, tzn. pomocy bezposrednio zwigzanej z ilo$cig wywozonych produktéw, tworzeniem
i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem
dziatalnosci wywozowej. Przepisy te stanowig, iz pomoc na pokrycie kosztéw uczestnictwa w targach
handlowych badz kosztéw badan lub ustug doradczych potrzebnych do wprowadzenia nowego lub juz
istniejgcego produktu na nowy rynek w innym panstwie cztonkowskim lub w kraju trzecim nie stanowi
zazwyczaj pomocy na dziatalno$¢ zwigzang z wywozem. Za niedozwolong pomoc wywozowg mogtoby
zosta¢ uznane w szczegdlnosci dofinansowanie przeznaczone na pokrycie kosztow:

e doradztwa w zakresie przeprowadzania negocjacji handlowych, jesli jest zwigzane
z bezposrednim uczestniczeniem firmy doradczej (doradcy) w negocjacjach;

e uzyskania certyfikatow niezbednych do wejscia na dany rynek zagraniczny;

e zakupu i wdrozenia systemdw teleinformatycznych mogacych stanowi¢ kanat dystrybucji/
sprzedazy produktdw na nowy rynek, w tym przeznaczonych do automatyzacji wspotpracy
pomiedzy partnerem polskim a zagranicznym;

e wykonania/produkgji oraz emisji/publikacji/zaprojektowanych uprzednio tresci
reklamowych (np. ulotek, folderow, czy materiatow audiowizualnych);

e utworzenia i utrzymania dziatu eksportu dziatajgcego na terenie Polski, lub zagranicznego
przedstawicielstwa handlowego;

e ekspertyz i ustug doradczych s$wiadczonych w odniesieniu do produktéw danego
przedsiebiorstwa, ktére nalezg do tego samego rynku produktowego, co inne produkty
tego przedsiebiorstwa bedace juz w sprzedazy na danym rynku zagranicznym
(geograficznym).

W powyzszym przypadku koszt ustug agenta, wystawiajgcego faktury prowizyjne/ nieprowizyjne nalezy
potraktowac jako swoisty rodzaj przedstawicielstwa handlowego firmy.

PYTANIE 4

Czy Whnioskodawca/Beneficjent moze zleci¢ organizacje udziatu w targach firmie zewnetrznej
i zataczy€ jedng fakture Vat? Do jakiego rodzaju kosztow nalezy przypisac tego typu ustugi?

ODPOWIEDZ

W czesci | wniosku o dofinasowanie w konkursie RPLD.02.02.01-1P.02-10-027/17 w polu G.1 ZADANIA
REALIZOWANE W RAMACH PROJEKTU, OPIS | UZASADNIENIE DLA KOSZTOW Wnhnioskodawca
przedstawia w jaki sposdb planuje ponosi¢ wydatki. Co do zasady mozliwe jest zardowno poniesienie
wydatkéw bezposrednio przez Beneficjenta, jak rowniez zlecenia organizacji wyjazdu na targi firmie
zewnetrznej. Kazdy wydatek nalezy opisa¢ w sposdb na tyle szczegétowy, by nie budzit watpliwosci
czego dotyczy oraz by mozliwe byto zweryfikowanie czy zaplanowany zostat w sposdb racjonalny,
celowy i oszczedny z zachowaniem zasady uzyskania najlepszych efektoéw z danych naktadéw. Zlecenie
firmie zewnetrznej organizacji wyjazdu na targi nalezy potraktowac jako koszt ,obstuga organizacyjna
udziatu w targach i wystawach oraz misjach gospodarczych”.



PYTANIE 5

Jakie koszty osobowe mozna ponies$¢ na realizacje projektu? Czy koszty ustugi zarzadzania projektem
maja byc zlecone firmie zewnetrznej czy ma to by¢ zatrudniona osoba na umowe cywilno-prawng?

ODPOWIEDZ

W przypadku realizacji projektu, dla ktérego podstawa udzielania pomocy jest Rozporzadzenie
Ministra Infrastruktury i Rozwoju z dnia 19 marca 2015 r. w sprawie udzielania pomocy de minimis
w ramach regionalnych programoéw operacyjnych na lata 2014-2020 istnieje mozliwos¢ kwalifikowania
wydatkéw zwigzanych z zarzadzaniem projektem i jego obstuga. Do wydatkdw tych zalicza sie zaréwno
wydatki osobowe (zatrudnienie pracownika) jak i wydatki zwigzane ze zleceniem zarzadzania
projektem firmie zewnetrzne;j.

PYTANIE 6

Co w przypadku, gdy jeden z rynkéw ujetych w strategii na etapie oceny bedzie wykluczony ze
wzgledu na sprzedaz incydentalng? Czy wniosek bedzie odrzucony czy wydatki w projekcie beda
proporcjonalnie zmniejszone?

ODPOWIEDZ

Jezeli na etapie oceny okaze sie, iz wnioskowana pomoc dotyczaca wejscia na jeden z rynkdéw
wskazanych w strategii biznesowej nosi cechy pomocy wywozowej okreslonej w przepisach
dotyczacych pomocy publicznej i pomocy de minimis, projekt taki zostanie odrzucony na etapie oceny
merytorycznej bez mozliwosci jego poprawy.

PYTANIE 7

Co to jest kontrakt handlowy? Jakie dokumenty nalezy przedstawié¢ w celu potwierdzenia realizacji
wskaznika? Czy mail bedzie spetniat warunki kontraktu handlowego? Czy faktura VAT jest
wystarczajagcym dokumentem do potwierdzenia realizacji wskaznika?

ODPOWIEDZ

Warunkiem otrzymania dofinansowania w ramach niniejszego konkursu jest m. in. zatozenie
podpisania przez wnioskodawce co najmniej 3 zagranicznych kontraktéw handlowych w wyniku
realizacji projektu. Zgodnie z fragmentem definicji wskaznika ,Liczba kontraktéw handlowych
zagranicznych, podpisanych przez przedsiebiorstwa wsparte w zakresie internacjonalizacji” przez
kontrakt nalezy rozumieé¢ umowy/kontrakty pisemne, zawarte w zwigzku z realizacjg projektu. E-mail
moze zostac potraktowany jako dokument swiadczgcy o zawarciu umowy, natomiast umowa taka nie
bedzie miata wskazanej w definicji wskaznika formy pisemnej. Sama faktura VAT jest dokumentem
sprzedazy a nie samg umowag/kontraktem. W przypadku nieosiggniecia wartosci docelowej
powyzszego wskaznika wysokos¢ dofinansowania ulegnie pomniejszeniu proporcjonalnie do
niezrealizowanego procentu wskaznika. Weryfikacja osiggniecia wskaznika bedzie dokonywana na
podstawie przedtozonych przez Beneficjenta kontraktow oraz faktur potwierdzajgcych ich realizacje.

PYTANIE 8

Czy kontrakt handlowy musi by¢ na wiecej niz 1 zamoéwienie? W pewnych branzach zaméwienia
maja charakter jednorazowy np. moda - zakup jednej kolekgji.



ODPOWIEDZ

Kontrakty/umowy mogg dotyczyé jednorazowej sprzedazy, pod warunkiem, ze kontrakty zostaty
podpisane w wyniku realizacji projektu, sg adekwatne do celu projektu, jakim jest zwiekszenie poziomu
handlu zagranicznego sektora MSP.

PYTANIE 9

Jesli moja firma sprzedaje tylko na eksport — czy moge dostac dofinansowanie? Jak okresli¢ wartos¢
wskaznika Przychody ze sprzedazy produktéow na eksport? Jak bedzie to oceniane na ocenie
merytorycznej punktowej?

Tak, firma osiggajgca przychody wytgcznie z dziatalnosci eksportowej moze otrzymac dofinansowanie.
Sposdb oceny wskaznika zostat precyzyjnie opisany w kryterium merytorycznym punktowym nr 4
Skutecznos¢ wdrozenia dziatarn wynikajgcych ze strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji.
W przypadku wnioskodawcéw, ktorzy przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie prowadzili
dziatalnos¢ eksportowa (i w roku obrotowym przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie osiaggali lub
nie przychody z eksportu) oraz wnioskodawcow, ktérzy w roku poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku
prowadzili dziatalno$¢ gospodarczg (inng niz sprzedaz na eksport) i w wyniku realizacji projektu dopiero
rozpoczng dziatalnosé¢ eksportowg, ocena dokonywana bedzie w stosunku do wartosci przychodéw
w ostatnim roku obrotowym przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie (t.j. w roku obrotowym
poprzedzajgcym rok ztozenia wniosku). Wartosé przychoddéw ze sprzedazy wnioskodawcy, do ktérej
odnoszone sg przychody ze sprzedazy na eksport osiggniete przed ztozeniem wniosku i po zakornczeniu

realizacji projektu, jest réwna przychodom ze sprzedazy wnioskodawcy w ostatnim roku obrotowym
przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie.

Obliczenia dokonane zgodnie ze wzorem:

»A” = [(Przychody ze sprzedazy na eksport Y - Przychody ze sprzedazy na eksport X) / Przychody ze
sprzedazy X] * 100 [%], gdzie:

Przychody ze sprzedazy na eksport X - wartos¢ przychoddéw ze sprzedazy na eksport na koniec
ostatniego roku obrotowego przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie;

Przychody ze sprzedazy na eksport Y - prognozowana wartos¢ przychodow ze sprzedazy na eksport na
koniec pierwszego petnego roku obrachunkowego po zakornczeniu realizacji projektu;

Przychody ze sprzedazy X - wartos$¢ przychoddéw ze sprzedazy na koniec ostatniego roku obrotowego
przed ztozeniem wniosku o dofinansowanie.

Przyktadowo, jesli projekt przyczynia sie do wzrostu przychoddw ze sprzedazy na eksport w stosunku
do ogdlnych przychodoéw ze sprzedazy zgodnie ze wzorem ,,A” powyzej 10 % to Wnioskodawca otrzyma
4 pkt.



PYTANIE 10

Jakie inne dziatanie - niz udziat w imprezach targowo-wystawienniczych - moze by¢ elementem
strategii biznesowej?

ODPOWIEDZ

Zgodnie z regulaminem konkursu RPLD.02.02.01-IP.02-10-027/17 warunkiem koniecznym jest
realizacja co najmniej dwdch dziatan wskazanych w strategii, w odniesieniu do kazdego ze wskazanych
w projekcie rynkéw docelowych. Przedmiotem projektu nie moze by¢ jedynie udziat w imprezach
targowo-wystawienniczych lub misjach gospodarczych. W zwigzku z powyzszym dla okreslenia innych
dziatan niz udziat w targach i misjach zagranicznych pomocny moze okazac sie punkt C.6.5 Il czesci
whniosku o dofinansowanie, w ktérym nalezy wybrac¢ i zaznaczy¢ odpowiednie rodzaje dziatan
koniecznych do wejscia na nowe rynki zbytu. Wsrdd innych dziatad znajdujg sie np. dziatania
ukierunkowane na wyszukiwanie i dobdr partneréw na rynkach docelowych.

PYTANIE 11

Jak nalezy definiowaé¢ zmiany organizacyjno-procesowe konieczne do wprowadzenia
w przedsiebiorstwie w ramach realizacji projektu? Prosze podac konkretne przyktady.

ODPOWIEDZ

Definicja wskaznika , Liczba przedsiebiorstw, ktére wprowadzity zmiany organizacyjno-procesowe”
wskazuje, ze pod pojeciem zmian organizacyjno-procesowych rozumiemy takie zmiany, ktore
w zwigzku z realizacjg projektu wnioskodawca wprowadzit w ramach swojej struktury organizacyjnej
(schemacie organizacyjnym, np. poprzez dodanie Ilub rozszerzenie zakresu dziatalnosci
przedsiebiorstwa) lub zmiany procesowe, zwigzane ze sposobem produkcji i $wiadczenia ustug, obstugi
klientow i kontaktéw z kontrahentami itp.

PYTANIE 12

Czy mozemy moéwié o eksporcie ustug jezeli sprzedaz ustug nastgpi poprzez posrednika w Polsce? Na
przyktad kontrahent zagraniczny posiada swoje przedstawicielstwo w Polsce. Chce zakupi¢ od nas
dana ustuge, ale ptatnosc¢ dokonywana jest poprzez tego przedstawiciela czy mozemy moéwic¢ w takim
przypadku o eksporcie ustug?

ODPOWIEDZ

Rozstrzygajgca o fakcie czy mamy do czynienia z ,eksportem ustug” bedzie tres¢ dokumentu
ksiegowego (np. faktura), potwierdzajgcego zaistniatg czynnos¢ oraz okreslone w tym dokumencie
strony transakcji, na podstawie ktérego bedzie mozliwe ustalenie czy doszto do eksportu ustug oraz
kto jest zobowigzany do odprowadzenia m.in. podatku VAT.

PYTANIE 13

Czy dla konkursu 11.2.1 Modele biznesowe w MSP RPLD 02.02.01.-1P.02-10-027/17 wnioskodawcy
obowigzkowo musza wypetnia¢ tabele 4 Analizy ekonomiczno-finansowej — NPV i IRR, zgodnie
z zatgczona dokumentacja konkursowa?

ODPOWIEDZ

Nie ma koniecznosci wypetniania w/w tabeli.



PYTANIE 14

Czy strategia biznesowa w zakresie internacjonalizacji musi by¢ wykonana przez firme zewnetrzng?
Czy jest mozliwos¢ wykonania jej samodzielnie?

ODPOWIEDZ
Dokument ten moze zastaé wykonany samodzielnie przez Wnioskodawce.
PYTANIE 15

Kiedy na nowym rynku moze nastgpic sprzedaz? Czy po ztozeniu wniosku, czy po podpisaniu umowy,
czy po udziale w targach?

ODPOWIEDZ

Sprzedaz na nowym rynku musi by¢ efektem realizacji projektu. Dokonanie sprzedazy przed podjeciem
dziatan zapisanych w strategii biznesowej moze spowodowaé, iz przyznane dofinansowanie nie
zostanie w catosci bgdz w czesci wyptacone z uwagi na wystgpienie przestanek pomocy wywozowej
ujetej w przepisach Rozporzgdzenia Komisji (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznajgcego
niektdre rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnetrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu
oraz do Rozporzadzenia Komisji (UE) nr 1407/2013 z dnia 18 grudnia 2013 r. w sprawie
stosowania art. 107 i 108 Traktatu o funkcjonowaniu Unii Europejskiej do pomocy de minimis.

PYTANIE 16

Czym jest ,nowy rynek”? Czym jest aktywnos$¢ na rynku? Czy sprzedaz incydentalng kilka lat
wczesniej nalezy interpretowaé jako obecnos¢ na rynku? Co w przypadku gdy sprzedai byta
dokonywana przez posrednika?

ODPOWIEDZ

»Nowy rynek” w wymiarze geograficznym to rynek zagraniczny na ktérym dane przedsiebiorstwo
nie jest aktywne. Nowy rynek nie zawsze musi mie¢ wymiar geograficzny. Moze mieé¢ on réwniez
wymiar produktowy. Wejscie z nowym produktem na tyle odmiennym od dotychczas oferowanych,
nalezgcym do osobnego rynku produktowego bedzie potraktowane jako wejscie na nowy rynek. Jezeli
obydwa produkty sg na tyle podobne i nalezg do tego samego rynku produktowego lub s3
komplementarne wzgledem siebie, badania/ustugi doradcze beda réwniez stuzyty juz oferowanemu
na danym rynku produktowi (i mogg mie¢ wptyw na zwiekszenie jego sprzedazy) —woéwczas dziatalnosc¢
taka bedzie zwigzana z wywozem i udzielenie pomocy bedzie niedozwolone. Aktywnos$¢ na rynku
oznacza, iz Wnioskodawca sprzedawat badz sprzedaje produkty/ustugi bedace przedmiotem strategii
biznesowej. Bez znaczenia w tej sytuacji jest czas, w ktédrym Whnioskodawca dokonywat transakcji oraz
ilos¢ i warto$¢ sprzedanych produktéw/ustug, jak réwniez to, czy produkt byt wprowadzony
bezposrednio przez Beneficjenta, czy tez przez posrednika.

PYTANIE 17

Czy istnieje mozliwos¢ kwalifikowania uczestnictwa w imprezach targowo-wystawienniczych jako
zwiedzajacy czy tylko jako wystawca?

ODPOWIEDZ

Zatozenia co do mozliwosci kwalifikowania wydatkéw omdwione zostaty w odpowiedzi na pytanie 2.
Ponadto nalezy zauwazyd, iz koszt uczestnictwa w targach jako odwiedzajgcy mogtby zostaé uznany za
kwalifikowalny jezeli bytby np. bezposrednio zwigzany z udziatem w misji gospodarczej, ktérej czestym



elementem jest wtasnie zwiedzanie targdw i wystaw. W praktyce bowiem za misje gospodarczg uznaje
sie stuzbowy wyjazd zagraniczny przedstawicieli firmy przeprowadzany m.in. w celu poznania
obyczajow handlowych innych krajéw, ich preferencji i wymagan, zwiedzenia wybranych targdéw badz
wystaw i wziecia udziatu w zorganizowanych spotkaniach branzowych lub bezposrednich.

PYTANIE 18

Czy podmiot bedacy dystrybutorem produktéw moze aplikowaé¢ w konkursie? Dystrybutor jest
w 100% firmga zalezng od producenta (podmioty powigzane).

ODPOWIEDZ

Podmioty zajmujace sie dziatalnoscig handlowg (handel obcymi wyrobami lub ustugami obcymi) nie sg
wykluczone z udziatu w konkursie RPLD.02.02.01-IP.02-10-027/17. Niemniej nalezy pamietad,
iz wsparciem nie mogg by¢ objete dziatania zwigzane z wywozem do panstw trzecich lub panistw
cztonkowskich, tzn. pomoc bezposrednio zwigzana z iloscig wywozonych produktéw, tworzeniem
i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem
dziatalnosci wywozowej.

PYTANIE 19

Co jesli we wniosku o dofinansowanie wskazuje dany rynek, a w trakcie realizacji projektu wyjdzie,
ze jest on niezasadny? Co w przypadku, gdy kontrakt uwzgledniony w strategii nie doszedt do
skutku?

ODPOWIEDZ

Ocena mozliwosci osiggniecia planowanych rezultatéw projektu powinna opiera¢ na zatozeniach
strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji. Niezrealizowanie zatozonych wskaznikow rezultatu
moze wigzac sie z koniecznoscig zwrotu catosci lub czesci dofinansowania.

PYTANIE 20

Czy kwalifikowalny jest wyjazd na miedzynarodowe prestizowe dla danej branzy targi, organizowane
w kraju, ktory nie jest docelowym nowym rynkiem zbytu?

ODPOWIEDZ

Tak. Pod warunkiem, ze udziat w targach wynika ze strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji
i jest jednym z dziatan niezbednych w celu wejscia na nowy rynek zagraniczny.

PYTANIE 21

Czy przedstawiajgc budzet we wniosku o dofinansowanie konieczne jest przypisanie danego kosztu
wytacznie do jednego rynku?

W konkursie RPLD.02.02.01-IP.02-10-027/17 nie jest konieczne przypisanie danego kosztu do jednego
nowego rynku docelowego. Przyktadowo, zadanie ,Udziat w targach zagranicznych” moze dotyczyc
dwéch nowych rynkéw docelowych opisanych w strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji.





