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Załącznik nr 1 do Regulaminu konkursu 

numer RPLD.02.02.01-IP.02-10-032/18
Wniosek o dofinansowanie projektu 

w ramach Regionalnego Programu Operacyjnego Województwa Łódzkiego 
na lata 2014-2020
Część druga 

	METRYKA PROJEKTU

	Numer konkursu
	RPLD.02.02.01-IP.02-10-032/18

	Numer wniosku o dofinansowanie
	

	Nazwa i adres Wnioskodawcy
	

	Tytuł projektu
	


	A. UZASADNIENIE REALIZACJI PROJEKTU

	Należy przedstawić uzasadnienie dla realizacji całego projektu i osiągnięcia jego celów z punktu widzenia wykonywanej działalności, potrzeb i sytuacji rynkowej. Należy opisać w jaki sposób dokonano analizy potrzeb i jaki wpływ będzie miał projekt na sytuację Wnioskodawcy w krótkim i długim horyzoncie czasowym. Należy odnieść się do kwestii, w jakim zakresie projekt odpowiada na zidentyfikowane potrzeby Wnioskodawcy w zakresie rozwoju poprzez eksport. 
Należy określić cel wejścia na zagraniczne rynki i przewidywane korzyści dla wzmocnienia pozycji przedsiębiorstwa. Istotne jest również ujęcie w tym punkcie wpływu projektu na prowadzoną działalność, a więc: czy i jak w wyniku realizacji projektu zmieni się przedmiot działalności, czy przedsiębiorca zamierza ograniczyć prowadzoną do tej pory działalność, rozszerzyć ją, jakie są przewidywane zmiany organizacyjno-prawne w przypadku pozytywnej oceny projektu i przyznania dofinansowania.

Uzasadnienie realizacji projektu powinno odnosić się także do zagrożenia, jakie niesie ewentualny brak realizacji przedsięwzięcia. 

	Opis:


	B. CHARAKTERYSTYKA WNIOSKODAWCY

	B. 1 CHARAKTERYSTYKA DZIAŁALNOŚCI WNIOSKODAWCY

	Należy zamieścić opis historii Wnioskodawcy i głównego przedmiotu jego działalności. Należy także opisać rodzaj wytwarzanych do tej pory produktów (wyrobów lub usług), przekształcenia podmiotu oraz zmiany w zakresie przedmiotu prowadzonej działalności gospodarczej od czasu jej rejestracji. 
Ponadto, w odpowiednich kolumnach tabeli należy wskazać:
- „Numer kodu PKD” - numer podstawowej oraz pobocznej działalności Wnioskodawcy; 

- „Charakterystyka” - nazwę kodu PKD zgodnie z obowiązującą Polską Klasyfikacją Działalności z dnia 24 grudnia 2007 r.; 

- „Udział % w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży (w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku 
o dofinansowanie)” - udział procentowy danej działalności PKD w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie. 
- „Czy projekt dotyczy wskazanej działalności?” - ”TAK” lub „NIE”.
Uwaga:

W opisie należy również wskazać, za jaki okres (tj. od DD-MM-RRRR do DD-MM-RRRR) Wnioskodawca przedstawia dane finansowe w II części wniosku o dofinansowanie w punktach: B.1, B.2, C.1.1.

Dane w tych punktach wniosku należy przedstawiać za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie  – dane na dzień kończący rok obrotowy (dzień bilansowy). Jeżeli Wnioskodawca prowadził działalność gospodarczą przez cały ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie, a rok obrotowy jest w jego przypadku tożsamy z rokiem kalendarzowym, Wnioskodawca podaje dane finansowe za rok 2017 (dane na dzień 31 grudnia 2017 r.). Jeżeli Wnioskodawca prowadzi działalność krócej niż rok – należy podać dane za okres prowadzonej działalności w roku 2017.

	Opis:

	Działalność
	Numer kodu PKD


	Charakterystyka
	Udział % w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży 
(w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku 
o dofinansowanie)
	Czy projekt dotyczy wskazanej działalności? 

(TAK/NIE)

	Podstawowa
	
	
	
	

	Inna niż podstawowa
	
	
	
	

	B.2 OFERTA PRZEDSIĘBIORSTWA I PRZYCHODY Z DZIAŁALNOŚCI

W punkcie tym należy podać charakterystykę produktów (wyrobów lub usług) oferowanych przez przedsiębiorstwo. Charakterystyka musi zawierać: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu (etap wprowadzania na rynek, wzrostu sprzedaży, faza spowolnienia/stabilizacji, faza spadku sprzedaży). 

W tabeli należy określić wartość przychodów ze sprzedaży produktów Wnioskodawcy. Wartość przychodów ze sprzedaży należy podać 
w tys. zł za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie.

	Charakterystyka produktów (wyrobów lub usług) przedsiębiorstwa

	Opis:

	L.p.
	Nazwa produktu (wyrobu lub usługi)
	Wartość przychodów ze sprzedaży w tys. zł

(za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie)

	
	
	

	
	
	

	RAZEM
	

	B.3 POZYCJA RYNKOWA WNIOSKODAWCY

	B.3.1 Charakterystyka rynku

Należy opisać specyfikę rynku (branży/sektora), na którym Wnioskodawca prowadzi działalność, uwzględniając również różną skalę tego rynku (rynek lokalny, regionalny, krajowy itp.), opisać rynek zbytu obecnych produktów (wyrobów lub usług), z uwzględnieniem grupy głównych odbiorców produktów oferowanych przez Wnioskodawcę.

	Opis:

	B.3.2 Charakterystyka klientów (grup klientów)

Należy przedstawić charakterystykę klientów w kontekście produktów (wyrobów lub usług) obecnie oferowanych na rynku, na którym działa Wnioskodawca. Należy opisać do jakich grup klientów skierowana jest oferta Wnioskodawcy, w szczególności określając grupę głównych odbiorców produktów oferowanych przez Wnioskodawcę oraz ich udział w generowaniu przychodów ze sprzedaży.

	Opis:

	B.3.3 Oczekiwania i potrzeby klientów

Należy opisać jakie są oczekiwania odbiorców względem produktów (wyrobów lub usług). Należy wskazać w jakim stopniu oferta Wnioskodawcy odpowiada tym oczekiwaniom. Należy jednocześnie opisać, w jakim stopniu oferta Wnioskodawcy odpowiada na potrzeby klientów, czy konieczna jest zmiana oferty? Jeśli tak, to w jakim zakresie. Jeżeli Wnioskodawca dysponuje analizami, badaniami rynku wskazującymi preferencje konsumentów oraz instytucjonalnych nabywców, należy je przedstawić.

	Opis:

	B.3.4 Charakterystyka konkurencji

Należy zidentyfikować (podając nazwę) i przedstawić głównych konkurentów Wnioskodawcy oraz oferowane przez nich produkty/usługi/technologie. Należy odpowiedzieć na pytanie, czy są one skierowane do podobnej grupy odbiorców i czy zaspokajają podobne potrzeby. Jednocześnie należy opisać, czym różni się oferta Wnioskodawcy od oferty konkurencji. W szczególności należy wyjaśnić, na czym polega przewaga konkurentów albo w jakim zakresie ich oferta jest mniej konkurencyjna. Należy zwrócić uwagę na takie czynniki, jak: jakość produktów, innowacyjność, cena, promocja, kanały dystrybucji, usługi posprzedażne, itp.

W przypadku braku bezpośredniej konkurencji, należy odnieść się do podmiotów oferujących produkty/usługi/technologie posiadające choćby częściowo te same funkcjonalności (produkty/usługi/technologie substytucyjne). Należy określić, w jakim stopniu rynek jest obecnie nasycony produktami/usługami/technologiami konkurencyjnymi lub substytucyjnymi.

	Opis:

	B.3.5 Charakter popytu

Należy określić charakter popytu na oferowane produkty (wyroby lub usługi) w kontekście cyklu życia produktu (popyt rosnący, stały, malejący). W przypadku, gdy w danej branży obserwowane są okresowe odchylenia w popycie na produkty (wyroby lub usługi) oferowane przez Wnioskodawcę, należy zidentyfikować przyczyny wahań popytu, ich wpływ na działalność Wnioskodawcy oraz ewentualne sposoby ich niwelacji.

	Opis:


	C. POTENCJAŁ WNIOSKODAWCY DO PROWADZENIA DZIAŁALNOŚCI EKSPORTOWEJ

Wnioskodawca opisuje swój potencjał w kontekście oceny zdolności do rozpoczęcia lub rozwoju działalności eksportowej.

	C.1 CHARAKTERYSTYKA DZIAŁALNOŚCI EKSPORTOWEJ WNIOSKODAWCY

Jeżeli Wnioskodawca do dnia złożenia wniosku o dofinansowanie nie prowadził działalności eksportowej, należy zaznaczyć „Nie dotyczy” i przejść do pkt. C.2 przedmiotowego wniosku.
	  Nie dotyczy  Tak                          

	C.1.1. Doświadczenie w prowadzeniu działalności eksportowej

Należy opisać dotychczasową działalność eksportową Wnioskodawcy od momentu rozpoczęcia działalności gospodarczej. Należy podać charakterystykę produktów (wyrobów lub usług) eksportowanych przez przedsiębiorstwo: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu (etap wprowadzania na rynek, wzrostu sprzedaży, faza spowolnienia/stabilizacji, faza spadku sprzedaży) oraz przedstawić istniejące umowy/porozumienia z kontrahentami zagranicznymi. Ponadto, w tabeli należy wskazać kraje, do których Wnioskodawca eksportował swoje produkty, oraz podać wartość przychodów ze sprzedaży na eksport produktów (wyrobów lub usług) w tys. zł (od największego do najmniejszego) za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie.

	Opis:

	L.p.


	Nazwa produktu (wyrobu lub usługi)
	Wartość przychodów ze sprzedaży na eksport produktów (wyrobów lub usług) w tys. zł
	Kraje, do których Wnioskodawca eksportował produkt (wyrób lub usługę)

	
	
	W ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku 
o dofinansowanie

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	RAZEM
	
	

	C.2 ZASOBY UMOŻLIWIAJĄCE ROZPOCZĘCIE LUB ROZWÓJ DZIAŁALNOŚCI EKSPORTOWEJ

	C.2.1 Zasoby ludzkie
Wnioskodawca powinien opisać swój potencjał kadrowy w kontekście prowadzenia działalności eksportowej - wskazać kluczowe osoby, które są zaangażowane w realizację tego typu zadań oraz opisać ich doświadczenie zawodowe, rolę/stanowisko w firmie. Należy podać dane osób aktualnie zatrudnionych lub opisać stanowiska planowane do obsadzenia w celu wdrożenia nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa, opracowanego w ramach projektu.

Wnioskodawca powinien określić również, czy posiada w swojej strukturze dział/zespół ds. obsługi działalności eksportowej lub planuje jego utworzenie w związku z eksportem produktów (wyrobów lub usług) będących przedmiotem nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji.

	Opis:

	C.2.2 Zasoby materialne i niematerialne

Wnioskodawca powinien opisać, czy posiadane zasoby materialne i niematerialne umożliwiają rozpoczęcie lub rozwój działalności eksportowej. Należy zwrócić uwagę m.in. na potencjał techniczny, w tym sprzętowy, i warunki lokalowe. Należy opisać posiadane zasoby niezbędne do rozpoczęcia lub rozwoju działalności eksportowej: środki trwałe, w tym nieruchomości oraz inne, wartości niematerialne 
i prawne itp. W przypadku, gdy Wnioskodawca nie posiada własnych zasobów, a planuje korzystanie z zasobów niebędących w jego posiadaniu, należy również opisać te zasoby oraz wskazać podstawy do ich wykorzystania (np. umowa z innym podmiotem).

	Opis:


	D. POTENCJAŁ INNOWACYJNY WNIOSKODAWCY ORAZ POTENCJAŁ OFERTY STANOWIĄCEJ PRZEDMIOT EKSPORTU

	D.1 Produkty (wyroby lub usługi), które będą stanowiły przedmiot eksportu w ramach nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji
Należy wskazać produkt lub produkty Wnioskodawcy, które będą stanowiły przedmiot eksportu przedstawiając następujące informacje (wypunktowane zgodnie z poniższą numeracją):
1. Nazwa produktu (wyrobu lub usługi).
2. Charakterystyka produktu: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu.

Jeżeli przedmiot eksportu będą stanowiły nowe produkty (wyroby lub usługi) Wnioskodawcy, nieopisane w pkt. B.2 i C.1.1 części II wniosku, należy przedstawić ich charakterystykę. W przeciwnym wypadku należy wpisać „Nie dotyczy”.

3. Certyfikat lub świadectwo odnoszące się do jakości, wpływu na środowisko, pochodzenia, miejsca lub metod produkcji itp. 
(Jeżeli produkt posiada ww. certyfikat lub świadectwo należy przedstawić uzasadnienie wraz z podaniem jego nazwy i daty uzyskania.
 W przeciwnym wypadku należy wpisać „Nie dotyczy”.)
4. Konkurencyjność produktu względem produktów z tej samej branży występujących na rynku międzynarodowym.
W niniejszym punkcie należy przedstawić, czy produkt (wyrób lub usługa) Wnioskodawcy jest zdolny skutecznie konkurować z innymi produktami (wyrobami lub usługami) z tej samej branży występującymi na rynku międzynarodowym.

Konkurencyjność produktów Wnioskodawcy należy rozpatrywać w kontekście potencjału i możliwości osiągania przewag konkurencyjnych wynikających z wyższej jakości lub lepszych warunków sprzedaży (np. niższej ceny, lepszych warunków dostaw, lepszego systemu obsługi odbiorców produktów) przy co najmniej tej samej jakości produktów będących przedmiotem modelu biznesowego, w porównaniu 
z produktami oferowanymi w tej samej branży na rynku międzynarodowym. 
W związku z powyższym, w niniejszym punkcie należy przedstawić charakterystykę rynku międzynarodowego branży związanej 
z produktem będącym przedmiotem eksportu w ramach nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji oraz wskazać w układzie porównawczym cechy produktu (tzw. przewagi konkurencyjne), dzięki którym Wnioskodawca może osiągnąć przewagę konkurencyjną względem innych produktów oferowanych w tej samej branży na rynku międzynarodowym, w tym m.in: cechy jakościowe produktu, orientacyjną cenę sprzedaży produktu uwzględniającą marżę, inne cechy wyróżniające produkt od oferty konkurencji.
5. Dotychczasowy eksport produktu

Należy wskazać czy produkt (wyrób lub usługa) będący przedmiotem eksportu w ramach nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji był kiedykolwiek przedmiotem eksportu (dotyczy również sprzedaży incydentalnej) oraz podać kraje, do których był eksportowany. W przeciwnym wypadku należy wpisać „Nie dotyczy”.

	Opis:

	D.2 Czy wnioskodawca w okresie 3 lat poprzedzających rok złożenia wniosku ponosił nakłady na działalność B+R w związku z opracowaniem lub rozwojem produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu?
Przez ponoszenie nakładów na działalność B+R rozumie się samodzielne prowadzenie prac B+R przez przedsiębiorstwo lub zlecanie prac B+R innym podmiotom.
W przypadku udzielenia odpowiedzi „TAK”, należy przedstawić opis tych prac, poniesione nakłady na działalność B+R wraz ze wskazaniem okresu, którego te dane dotyczą  (tj. od DD-MM-RRRR do DD-MM-RRR)  oraz źródła ich finansowania. Ponadto, jeśli Wnioskodawca posiada prawa własności przemysłowej dla 
ww. produktów (wyrobów lub usług), należy je opisać. 
Należy udokumentować ponoszone nakłady, np. załączając dokumenty potwierdzające zaksięgowanie wartości niematerialnych i prawnych, zlecenie prac B+R, formularze PNT-01 „Sprawozdanie o działalności badawczej 
i rozwojowej (B+R)”, jeśli Wnioskodawca jest objęty obowiązkiem składania ww. sprawozdania do Głównego Urzędu Statystycznego.
	   Nie  Tak               

	Opis:

	D.3 Czy wnioskodawca w okresie 3 lat poprzedzających rok złożenia wniosku ponosił nakłady inwestycyjne na działalność innowacyjną dla produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu?

Przez ponoszenie nakładów inwestycyjnych na działalność innowacyjną rozumie się zakup środków trwałych lub wartości niematerialnych i prawnych związany z wdrożeniem przez przedsiębiorstwo innowacji produktowej lub procesowej (rozpoczęciem produkcji nowego lub znacząco ulepszonego produktu/rozpoczęciem świadczenia nowej lub znacząco ulepszonej usługi/wprowadzenie do praktyki w przedsiębiorstwie nowych lub znacząco ulepszonych metod produkcji lub dostawy).

W przypadku udzielenia odpowiedzi „TAK”, należy przedstawić opis tych inwestycji, poniesione nakłady wraz ze wskazaniem okresu, którego te dane dotyczą (tj. od DD-MM-RRRR do DD-MM-RRR) oraz źródła ich finansowania. 
Należy udokumentować ponoszone nakłady, np. załączając dokumenty potwierdzające ponoszenie nakładów inwestycyjnych związanych z wdrożeniem innowacji, np. zakup wartości niematerialnych i prawnych, maszyn 
i urządzeń.
	   Nie  Tak               

	Opis:


	D. WYKONALNOŚĆ PROJEKTU

	D.1 WYKONALNOŚĆ FINANSOWA
Należy opisać finansowy potencjał Wnioskodawcy do realizacji projektu. W punkcie tym Wnioskodawca powinien odnieść się do ekonomicznych i finansowych aspektów realizacji projektu. Opis powinien zawierać odpowiedź na pytania: czy założone w projekcie środki finansowe (ze źródeł wewnętrznych i zewnętrznych) pokryją wszystkie wydatki związane z projektem oraz czy Wnioskodawca jest w stanie zagwarantować stabilność finansową projektu (projekt musi mieć zapewnione stabilne i udokumentowane źródła finansowania).

	Opis:

	D.2 LOKALIZACJA ZAKŁADU PRODUKCYJNEGO/USŁUGOWEGO LUB MIEJSCA WYTWARZANIA WYROBU/ŚWIADCZENIA USŁUGI NA TERYTORIUM WOJEWÓDZTWA ŁÓDZKIEGO

Biorąc pod uwagę produkt (wyrób lub usługę), który będzie stanowił przedmiot eksportu w ramach nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji, należy opisać:
a) Czy zakład produkcyjny/usługowy, w którym jest i będzie wytwarzany końcowy wyrób/świadczona usługa, znajduje się na terytorium województwa łódzkiego?
b) Czy wyrób jest i będzie wytwarzany/usługa jest i będzie świadczona przez osoby zatrudnione na terytorium województwa łódzkiego?

	Opis:


	
	
	

	data
	
	podpis wnioskodawcy


LISTA ZAŁĄCZNIKÓW
	L.p.
	Nazwa załącznika
	Tak
	Nie
	Nie dotyczy

	1.
	Dokumenty potwierdzające sytuację finansową wnioskodawcy za ostatnie zatwierdzone 3 lata obrachunkowe (Kompletne sprawozdania finansowe sporządzone zgodnie z ustawą o rachunkowości, 
w przypadku  wnioskodawców niezobowiązanych do stosowania przepisów ustawy o rachunkowości: wyciągi z podatkowej księgi przychodów i rozchodów: zamknięcie roku - ustalenie dochodu do opodatkowania lub roczne zeznania podatkowe PIT z potwierdzeniem złożenia we właściwym Urzędzie Skarbowym)
	
	
	

	2.
	Kopia promesy kredytowej lub innego dokumentu finansowego potwierdzającego zabezpieczenie środków na realizację projektów - jeśli dotyczy
	
	
	

	3.
	Umowa spółki cywilnej – w przypadku, gdy wnioskodawcą jest spółka cywilna  
	
	
	

	4.
	Upoważnienia/pełnomocnictwa osób/podmiotów innych niż wskazanych w dokumentach rejestrowych upoważnionych do reprezentowania wnioskodawcy – w przypadku ustanowienia pełnomocnictwa do reprezentacji wnioskodawcy
	
	
	

	Inne załączniki - dokumenty wymagane prawem lub kategorią projektu
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