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METRYKA PROJEKTU


	Numer konkursu
	RPLD.02.02.01-IP.02-10-046/18

	Numer wniosku o dofinansowanie
	

	Nazwa i adres Wnioskodawcy
	

	Tytuł projektu
	





	A. CEL, UZASADNIENIE I OPIS PROJEKTU

	Należy przedstawić uzasadnienie dla realizacji całego projektu i osiągnięcia jego celów z punktu widzenia wykonywanej działalności, potrzeb i sytuacji rynkowej. Należy opisać w jaki sposób dokonano analizy potrzeb i jaki wpływ będzie miał projekt na sytuację Wnioskodawcy w krótkim i długim horyzoncie czasowym. Należy odnieść się do kwestii, w jakim zakresie projekt odpowiada na zidentyfikowane potrzeby Wnioskodawcy w zakresie rozwoju poprzez eksport. Należy określić cel wejścia na zagraniczne rynki i przewidywane korzyści dla wzmocnienia pozycji przedsiębiorstwa. Istotne jest również ujęcie w tym punkcie wpływu projektu na prowadzoną działalność, a więc: czy i jak w wyniku realizacji projektu zmieni się przedmiot działalności, czy przedsiębiorca zamierza ograniczyć prowadzoną do tej pory działalność, rozszerzyć ją, jakie są przewidywane zmiany organizacyjno-prawne w przypadku pozytywnej oceny projektu i przyznania dofinansowania. Uzasadnienie realizacji projektu powinno odnosić się także do zagrożenia, jakie niesie ewentualny brak realizacji przedsięwzięcia. Należy opisać w jaki sposób realizacja projektu wpłynie na wypełnienie założeń strategicznych Wnioskodawcy, jak również przedstawić uzasadnienie dla realizowanych w ramach projektu działań wdrożeniowych wynikających ze strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji oraz założoną 
w projekcie skuteczność ich wdrożenia.  Należy opisać w jaki sposób wsparcie przeznaczone na realizację projektu wpłynie na zwiększanie międzynarodowej ekspansji przedsiębiorstw, która przyczyni się do wzrostu obrotów w handlu zagranicznym. Opis projektu musi wskazywać jakie działania związane z wdrożeniem nowego modelu biznesowego zakłada projekt i czy działania wdrożeniowe wynikają ze strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji, posiadanej przez Wnioskodawcę.

	Opis:



	B. CHARAKTERYSTYKA WNIOSKODAWCY

	B.1 CHARAKTERYSTYKA DZIAŁALNOŚCI WNIOSKODAWCY

	Należy zamieścić opis historii Wnioskodawcy i głównego przedmiotu jego działalności. Należy także opisać rodzaj wytwarzanych do tej pory produktów (wyrobów lub usług), przekształcenia podmiotu oraz zmiany w zakresie przedmiotu prowadzonej działalności gospodarczej od czasu jej rejestracji. Należy określić w jaki sposób przedmiot projektu związany jest z jego bieżącą działalnością.
Ponadto, w kolumnach „Ogólna wartość przychodów ze sprzedaży w tys. zł, „Wartość przychodów ogółem w tys. zł” oraz „Udział % przychodów ze sprzedaży w przychodach ogółem” należy podać wartości za ostatni roku obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie. 
Uwaga:
Biorąc pod uwagę, iż kryteria merytoryczne w przedmiotowym konkursie odnoszą się do roku/lat obrotowych poprzedzających rok złożenia wniosku o dofinansowanie, w opisie należy również wskazać, za jaki okres (tj. od RRRR-MM-DD do RRRR-MM-DD) Wnioskodawca przedstawia dane finansowe w II części wniosku o dofinansowanie w punktach: B.1, B.2, B.4.1, D.2, D.3.
Dane w tych punktach wniosku należy przedstawiać za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie – dane na dzień kończący rok obrotowy (dzień bilansowy). 
Jeżeli Wnioskodawca prowadził działalność gospodarczą przez cały ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie, a rok obrotowy jest w jego przypadku tożsamy z rokiem kalendarzowym, Wnioskodawca podaje dane finansowe:
- za rok 2017 (dane na dzień 31 grudnia 2017 r.), jeżeli składa wniosek o dofinansowanie w roku 2018,
- za rok 2018 (dane na dzień 31 grudnia 2018 r.), jeżeli składa wniosek o dofinansowanie w roku 2019.
 Jeżeli Wnioskodawca prowadzi działalność krócej niż rok – należy podać dane za okres prowadzonej działalności w roku 2018.

	Opis:

	Ogólna wartość przychodów ze sprzedaży w tys. zł
	Wartość przychodów ogółem w tys. zł 
	Udział % przychodów ze sprzedaży 
w przychodach ogółem

	W ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie

	
	
	

	Ponadto, w odpowiednich kolumnach tabeli należy wskazać:
- „Numer kodu PKD” - numer podstawowej oraz pobocznej działalności Wnioskodawcy. Podane kody muszą figurować w aktualnym dokumencie rejestrowym Wnioskodawcy (KRS bądź CEIDG) 
w ramach prowadzonej przez niego działalności gospodarczej.; 
- „Charakterystyka” - nazwę kodu PKD zgodnie z obowiązującą Polską Klasyfikacją Działalności z dnia 24 grudnia 2007 r.; 
- „Udział % w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży (w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie)” - udział procentowy danej działalności PKD w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie. 
- „Czy projekt dotyczy wskazanej działalności?” - ”TAK” lub „NIE”.

	Działalność
	Numer kodu PKD
	Charakterystyka
	Udział % w ogólnej wartości przychodów ze sprzedaży 
(w ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie)
	Czy projekt dotyczy wskazanej działalności? 
(TAK/NIE)

	Podstawowa
	
	
	
	

	Inna, niż podstawowa
	
	
	
	

	B.2 OFERTA PRZEDSIĘBIORSTWA I PRZYCHODY Z DZIAŁALNOŚCI
W punkcie tym należy podać charakterystykę produktów (wyrobów lub usług) oferowanych przez przedsiębiorstwo Charakterystyka musi zawierać: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu (etap wprowadzania na rynek, wzrostu sprzedaży, faza spowolnienia/stabilizacji, faza spadku sprzedaży). 
W tabeli należy określić wartość przychodów ze sprzedaży produktów Wnioskodawcy. Wartość przychodów ze sprzedaży należy podać w tys. zł za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie.

	Charakterystyka produktów (wyrobów lub usług) przedsiębiorstwa

	Opis:

	L.p.
	
Nazwa produktu (wyrobu lub usługi)

	Wartość przychodów ze sprzedaży w tys. zł
(za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie)

	
	
	

	
	
	

	RAZEM
	

	B.3 POZYCJA RYNKOWA WNIOSKODAWCY

	B.3.1 Charakterystyka rynku
Należy opisać specyfikę rynku (branży/sektora), na którym Wnioskodawca prowadzi działalność, uwzględniając również różną skalę tego rynku (rynek lokalny, regionalny, krajowy itp.), opisać rynek zbytu obecnych produktów (wyrobów lub usług), z uwzględnieniem grupy głównych odbiorców produktów oferowanych przez Wnioskodawcę.

	Opis:

	B.3.2 Charakterystyka konkurencji
Należy przedstawić głównych konkurentów Wnioskodawcy oraz oferowane przez nich produkty/usługi/technologie. Należy odpowiedzieć na pytanie, czy są one skierowane do podobnej grupy odbiorców i czy zaspokajają podobne potrzeby. Jednocześnie należy opisać, czym różni się oferta Wnioskodawcy od oferty konkurencji. W szczególności należy wyjaśnić, na czym polega przewaga konkurentów albo w jakim zakresie ich oferta jest mniej konkurencyjna. Należy zwrócić uwagę na takie czynniki, jak: jakość produktów, innowacyjność, cena, promocja, kanały dystrybucji, usługi posprzedażne, itp. W przypadku braku bezpośredniej konkurencji, należy odnieść się do podmiotów oferujących produkty/usługi/technologie posiadające choćby częściowo te same funkcjonalności (produkty/usługi/technologie substytucyjne). Należy określić, w jakim stopniu rynek jest obecnie nasycony produktami/usługami/technologiami konkurencyjnymi lub substytucyjnymi.

	Opis:

	B.3.3 Charakter popytu
Należy określić charakter popytu na oferowane produkty (wyroby lub usługi) w kontekście cyklu życia produktu (popyt rosnący, stały, malejący). W przypadku, gdy w danej branży obserwowane są okresowe odchylenia w popycie na produkty (wyroby lub usługi) oferowane przez Wnioskodawcę, należy zidentyfikować przyczyny wahań popytu, ich wpływ na działalność Wnioskodawcy oraz ewentualne sposoby ich niwelacji.

	Opis:

	B.4 CHARAKTERYSTYKA DZIAŁALNOŚCI EKSPORTOWEJ WNIOSKODAWCY
Jeżeli Wnioskodawca do dnia złożenia wniosku o dofinansowanie nie prowadził działalności eksportowej, należy zaznaczyć „Nie dotyczy” i przejść do pkt. C  przedmiotowego wniosku.
	
	Tak

	
	
	Nie dotyczy

	B.4.1 Doświadczenie w prowadzeniu działalności eksportowej
Należy opisać dotychczasową działalność eksportową Wnioskodawcy od momentu rozpoczęcia działalności gospodarczej. Należy podać nazwę i charakterystykę produktów (wyrobów lub usług) eksportowanych przez przedsiębiorstwo: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu (etap wprowadzania na rynek, wzrostu sprzedaży, faza spowolnienia/stabilizacji, faza spadku sprzedaży), przedstawić istniejące umowy/porozumienia z kontrahentami zagranicznymi oraz wskazać wszystkie rynki zagraniczne (kraje), do których Wnioskodawca eksportował/eksportuje swoje produkty (wyroby lub usługi). 
Dodatkowo w tabeli należy ponadto wskazać kraje, do których Wnioskodawca eksportował swoje produkty oraz podać wartość przychodów ze sprzedaży na eksport produktów (wyrobów lub usług) 
w tys. zł (od największego do najmniejszego) za ostatni rok obrotowy poprzedzający rok złożenia wniosku o dofinansowanie.

	Opis:

	L.p.
	Nazwa produktu 
(wyrobu lub usługi)
	Rynki zagraniczne (kraje), do których Wnioskodawca eksportował/eksportuje produkt 
(wyrób lub usługę)
	Wartość przychodów ze sprzedaży na eksport produktów (wyrobów lub usług) 
w tys. zł
	Udział % w przychodach ze sprzedaży na eksport
	Udział % w przychodach 
ze sprzedaży

	
	
	
	W ostatnim roku obrotowym poprzedzającym rok złożenia wniosku o dofinansowanie

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	



	C. STRATEGIA BIZNESOWA W ZAKRESIE INTERNACJONALIZACJI

	C.1 PODSTAWOWE INFORMACJE
Należy przedstawić podstawowe informacje dotyczące strategii: datę sporządzenia, informację czy strategia została opracowana przez podmiot zewnętrzny czy stanowi dokument wewnętrzny firmy, podstawowe cele i założenia dokumentu.

	Opis:

	C.2 ZAKRES I STOPIEŃ UWZGLĘDNIENIA SPECYFIKI PRODUKTU (WYROBU LUB USŁUGI) I DZIAŁALNOŚCI WNIOSKODAWCY

	C.2.1 Czy strategia wskazuje więcej niż jeden rynek docelowy działalności eksportowej pod kątem produktu wnioskodawcy? 
W przypadku zaznaczenia opcji „TAK”, należy wymienić wszystkie rynki docelowe (kraje) dla działalności eksportowej Wnioskodawcy określone w strategii wraz z przypisanymi do nich konkretnymi produktami mającymi być przedmiotem eksportu.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Lp.
	Rynki docelowe (kraje)
	Produkty  (wyroby lub usługi) mające być przedmiotem eksportu

	
	
	

	
	
	

	C.2.2 Czy strategia zawiera analizę pozycji konkurencyjnej wnioskodawcy na rynku krajowym i zagranicznym?
W przypadku zaznaczenia opcji „TAK”, należy krótko przedstawić wnioski z analizy pozycji konkurencyjnej wnioskodawcy na ww. rynkach.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Opis:

	C.2.3 Czy strategia zawiera analizę konkurencyjności produktu lub produktów przedsiębiorstwa przeznaczonych do internacjonalizacji względem produktów z tej samej branży występujących na rynku docelowym?
W przypadku zaznaczenia opcji „TAK”, należy krótko przedstawić wnioski z analizy konkurencyjności produktu lub produktów przedsiębiorstwa przeznaczonych do internacjonalizacji względem produktów z tej samej branży występujących na rynku docelowym, wskazanym/ch w projekcie, przeprowadzonej w ww. zakresie i zawartej w strategii.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Opis:

	C.2.4 Czy strategia zawiera analizę rynku docelowego poprzez przeprowadzenie analizy aktów prawnych, procedur, zwyczajów, praktyk handlowych i zasad warunkujących dostęp produktów do rynku?
W przypadku zaznaczenia opcji „TAK”, należy krótko przedstawić wnioski z analizy rynku/rynków docelowych, wskazanym/ch w projekcie, przeprowadzonej w ww. zakresie i zawartej w strategii.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Opis:



	D. POTENCJAŁ INNOWACYJNY WNIOSKODAWCY W ZAKRESIE PRODUKTU (WYROBU LUB USŁUGI) STANOWIĄCEGO PRZEDMIOT EKSPORTU

	D.1 Produkty (wyroby lub usługi), które będą stanowiły przedmiot eksportu w ramach wdrożenia nowego modelu biznesowego w celu wejścia na nowe zagraniczne rynki zbytu 
Należy wskazać tylko ten produkt lub produkty Wnioskodawcy, których dotyczy model biznesowy i które jednocześnie będą stanowiły przedmiot eksportu w ramach niniejszego projektu, przedstawiając następujące informacje (wypunktowane zgodnie z poniższą numeracją):
1. Nazwa produktu (wyrobu lub usługi).
2. Charakterystyka produktu: opis techniczny (parametry techniczne), cechy jakościowe oraz fazę życia produktu.
Jeżeli przedmiot eksportu będą stanowiły nowe produkty (wyroby lub usługi) Wnioskodawcy, nieopisane w pkt. B.2 i B.4.1 części II wniosku, należy przedstawić ich charakterystykę. W przeciwnym wypadku należy wpisać „Nie dotyczy”.
3. Konkurencyjność produktu względem produktów z tej samej branży występujących na rynku międzynarodowym.
W niniejszym punkcie należy przedstawić, czy produkt (wyrób lub usługa) Wnioskodawcy jest zdolny skutecznie konkurować z innymi produktami (wyrobami lub usługami) z tej samej branży występującymi na rynku międzynarodowym.
Konkurencyjność produktów Wnioskodawcy należy rozpatrywać w kontekście potencjału i możliwości osiągania przewag konkurencyjnych wynikających z wyższej jakości lub lepszych warunków sprzedaży (np. niższej ceny, lepszych warunków dostaw, lepszego systemu obsługi odbiorców produktów) przy co najmniej tej samej jakości produktów będących przedmiotem modelu biznesowego, w porównaniu z produktami oferowanymi w tej samej branży na rynku międzynarodowym. 
W związku z powyższym, w niniejszym punkcie należy przedstawić charakterystykę rynku międzynarodowego branży związanej z produktem będącym przedmiotem eksportu w ramach nowego modelu biznesowego przedsiębiorstwa zmierzającego do jego internacjonalizacji oraz wskazać w układzie porównawczym cechy produktu (tzw. przewagi konkurencyjne), dzięki którym Wnioskodawca może osiągnąć przewagę konkurencyjną względem innych produktów oferowanych w tej samej branży na rynku międzynarodowym, w tym m.in: cechy jakościowe produktu, orientacyjną cenę sprzedaży produktu uwzględniającą marżę, inne cechy wyróżniające produkt od oferty konkurencji.
4. Dotychczasowy eksport produktu
Należy wskazać czy produkt (wyrób lub usługa) będący przedmiotem eksportu w ramach wdrożenia nowego modelu biznesowego w celu wejścia na nowe zagraniczne rynki zbytu był kiedykolwiek przedmiotem eksportu (dotyczy również sprzedaży incydentalnej) oraz podać kraje, do których był eksportowany. W przeciwnym wypadku należy wpisać „Nie dotyczy”.
5. Rynki docelowe wskazane w strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji przedsiębiorstwa 
Należy wskazać rynki docelowe (kraje) zidentyfikowane w strategii dla danego produktu (wyrobu lub usługi) stanowiącego przedmiot eksportu w niniejszym projekcie.


	Opis:

	D.2 Czy wnioskodawca w okresie 3 lat obrotowych poprzedzających rok złożenia wniosku ponosił nakłady na działalność B+R w związku z opracowaniem lub rozwojem produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu?
Przez ponoszenie nakładów na działalność B+R rozumie się samodzielne prowadzenie prac B+R przez przedsiębiorstwo lub zlecanie prac B+R innym podmiotom.
W przypadku udzielenia odpowiedzi „TAK”, należy przedstawić opis tych prac, poniesione nakłady na działalność B+R wraz ze wskazaniem okresu, którego te dane dotyczą  (tj. od RRRR-DD-MM do RRRR-DD-MM) oraz źródła ich finansowania. Ponadto, jeśli Wnioskodawca posiada prawa własności przemysłowej dla ww. produktów (wyrobów lub usług), należy je opisać. 
Należy udokumentować ponoszone nakłady, np. załączając dokumenty potwierdzające zaksięgowanie wartości niematerialnych i prawnych, zlecenie prac B+R, formularze PNT-01 „Sprawozdanie o działalności badawczej i rozwojowej (B+R)”, jeśli Wnioskodawca jest objęty obowiązkiem składania ww. sprawozdania do Głównego Urzędu Statystycznego.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Opis:

	D.3 Czy wnioskodawca w okresie 3 lat obrotowych poprzedzających rok złożenia wniosku ponosił nakłady inwestycyjne na działalność innowacyjną dla produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu?
Przez ponoszenie nakładów inwestycyjnych na działalność innowacyjną rozumie się zakup środków trwałych lub wartości niematerialnych i prawnych związany z wdrożeniem przez przedsiębiorstwo innowacji produktowej lub procesowej (rozpoczęciem produkcji nowego lub znacząco ulepszonego produktu/rozpoczęciem świadczenia nowej lub znacząco ulepszonej usługi/wprowadzenie do praktyki w przedsiębiorstwie nowych lub znacząco ulepszonych metod produkcji lub dostawy).
W przypadku udzielenia odpowiedzi „TAK”, należy przedstawić opis tych inwestycji, poniesione nakłady wraz ze wskazaniem okresu, którego te dane dotyczą (tj. od RRRR-DD-MM do RRRR-DD-MM) oraz źródła ich finansowania. 
Należy udokumentować ponoszone nakłady, np. załączając dokumenty potwierdzające ponoszenie nakładów inwestycyjnych związanych z wdrożeniem innowacji, np. zakup wartości niematerialnych i prawnych, maszyn i urządzeń.
	
	Tak

	
	
	Nie

	Opis:

	D.4 LOKALIZACJA ZAKŁADU PRODUKCYJNEGO/USŁUGOWEGO LUB MIEJSCA WYTWARZANIA WYROBU/ŚWIADCZENIA USŁUGI NA TERYTORIUM WOJEWÓDZTWA ŁÓDZKIEGO
Biorąc pod uwagę produkt (wyrób lub usługę), który będzie stanowił przedmiot eksportu w ramach wdrożenia nowego modelu biznesowego w celu wejścia na nowe zagraniczne rynki zbytu, należy opisać:
a) Czy zakład produkcyjny/usługowy, w którym jest lub będzie wytwarzany końcowy wyrób/świadczona usługa, znajduje się na terytorium województwa łódzkiego?
b) Czy wyrób jest i będzie wytwarzany/usługa jest lub będzie świadczona przez osoby zatrudnione na terytorium województwa łódzkiego?

	Opis:

	D.5 DZIAŁANIA WDROŻENIOWE W PROJEKCIE, WYNIKAJĄCE ZE STRATEGII BIZNESOWEJ W ZAKRESIE INTERNACJONALIZACJI PRZEDSIĘBIORSTWA
W niniejszym punkcie należy wskazać i opisać, jakie działania wdrożeniowe konieczne do wejścia na nowe rynki zbytu wynikające ze strategii, Wnioskodawca zamierza zrealizować w ramach niniejszego projektu. Zgodnie z założeniami konkursu projekt musi zakładać realizację co najmniej dwóch działań wdrożeniowych wskazanych w strategii biznesowej w zakresie internacjonalizacji, w odniesieniu do każdego ze wskazanych w projekcie rynków docelowych. W związku z tym, w przypadku spotkań/misji/targów/wystaw jako jedno działanie wdrożeniowe należy rozumieć całość kosztów związanych z udziałem w danej imprezie targowo-wystawienniczej/misji gospodarczej/spotkaniu, należy właściwie określić rodzaj działań wdrożeniowych, które zakłada projekt.

	
	udział w imprezach targowo-wystawienniczych zagranicznych

	Opis:

	
	udział w imprezach targowo-wystawienniczych krajowych o charakterze międzynarodowym

	Opis:

	
	udział w misjach gospodarczych

	Opis:

	
	inne (należy poniżej opisać jakie)

	Opis:



	E. PLANOWANE PRZYCHODY Z EKSPORTU W WYNIKU REALIZACJI PROJEKTU
W punkcie tym należy podać wartości planowane do osiągnięcia na koniec pierwszego pełnego roku obrachunkowego po zakończeniu realizacji projektu. Należy pamiętać o zachowaniu spójności 
z informacjami przedstawionymi w Pkt. G.1 pierwszej części wniosku o dofinansowanie w zakresie wskaźnika rezultatu „Przychody ze sprzedaży produktów na eksport” oraz w Pkt. G.2 w zakresie wskaźnika rezultatu „Planowany procentowy udział przychodów ze sprzedaży na eksport w przychodach ze sprzedaży ogółem”.

	Wartość przychodów ze sprzedaży na eksport 
w tys. zł
	Wartość przychodów ze sprzedaży 
w tys. zł
	Wartość przychodów ogółem 
w tys. zł

	
	
	



	F. SYTUACJA FINANSOWA WNIOSKODAWCY – ANALIZA EKONOMICZNO-FINANSOWA

	Analiza ekonomiczno-finansowa jest integralnym elementem wniosku o dofinansowanie. Składa się z pięciu arkuszy:
1. Informacje podstawowe
2. Tabela 1. Bilans
3. Tabela 2. Rachunek zysków i strat
4. Tabela 3. Rachunek przepływów pieniężnych
5. Tabela 4. Analiza wskaźnikowa
Wnioskodawca (w przypadku partnerstw – Lider oraz wszyscy partnerzy) wypełnia arkusze: 1 (Informacje podstawowe), 2 (Tabela 1. Bilans), 3 (Tabela 2. Rachunek zysków i strat) i 4 (Tabela 3. Rachunek przepływów pieniężnych)
Arkusza 5 Tabela 4. Analiza wskaźnikowa Wnioskodawca nie wypełnia; wskaźniki są obliczane automatycznie na podstawie danych pobieranych z Tabel 1, 2 i 3 oraz z arkusza Informacje podstawowe.
Dane do tabel Analizy należy wpisywać wyłącznie w białych polach, zgodnie z opisem zawartym w arkuszu „Informacje podstawowe” oraz niniejszej instrukcji. Pola oznaczone kolorem zawierają wielkości wynikowe arkusza i nie podlegają ingerencji Wnioskodawcy.
Dane finansowe należy wprowadzić dla trzech poprzednich lat obrachunkowych (n-3, n-2 i n-1) oraz okresu bieżącego (od początku roku n do końca ostatniego zamkniętego kwartału w roku n). 
Wnioskodawca, u którego rok obrotowy pokrywa się z rokiem kalendarzowym i który nie sporządził jeszcze sprawozdania finansowego za rok 2018, przedstawia dane finansowe za rok 2015, 2016 
i 2017, okres bieżący – od początku roku 2018 do końca ostatniego zamkniętego kwartału 2018 roku.
W przypadku Wnioskodawców bez historii finansowej (podmioty prowadzące działalność krócej niż rok) ocena zostanie dokonana na podstawie danych za okres bieżący oraz dokumentów potwierdzających źródła finansowania wkładu własnego z tytułu wydatków kwalifikowalnych oraz wkładu własnego na pokrycie wydatków niekwalifikowalnych.
Dane finansowe w tabelach należy podawać w tysiącach złotych, do dwóch miejsc po przecinku.
Jeżeli Wnioskodawca jest płatnikiem VAT, dane w arkuszach należy podawać w kwotach netto. W pozostałych przypadkach arkusze należy wypełnić w kwotach brutto.
Przyjmuje się, że okres sprawozdawczy jest rokiem kalendarzowym, jeśli jest inaczej, należy zamieścić stosowną adnotację w arkuszu „Informacje podstawowe” w polu „Komentarz”.
Przygotowanie rzetelnej i szczegółowej analizy ekonomiczno-finansowej dotyczy wszystkich Wnioskodawców.
Wskaźniki finansowe zawarte w Tabeli 4. Analiza wskaźnikowa są obliczane według następujących formuł:
Wskaźniki płynności:
· wskaźnik płynności bieżącej = (aktywa obrotowe – krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe)/ zobowiązania krótkoterminowe
· wskaźnik płynności szybki = (aktywa obrotowe – krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe – zapasy)/ zobowiązania krótkoterminowe
Wskaźniki sprawności działania:
· rotacja zapasów w dniach = zapasy x T/przychody ze sprzedaży
· rotacja należności w dniach = należności z tytułu dostaw i usług x T/przychody ze sprzedaży
· rotacja zobowiązań w dniach = zobowiązania z tytułu dostaw i usług x T/przychody ze sprzedaży
Wskaźniki zadłużenia:
· wskaźnik zadłużenia aktywów = zobowiązania ogółem/aktywa całkowite
· wskaźnik pokrycia majątku trwałego kapitałem stałym = (kapitał własny + zobowiązania długoterminowe)/ (aktywa trwałe – długoterminowe rozliczenia międzyokresowe)
· wskaźnik obsługi długu = (zysk(strata) netto + amortyzacja + odsetki + podatek dochodowy)/ (odsetki + raty zadłużenia długoterminowego)
Wskaźniki rentowności:
· rentowność sprzedaży (ROS) = zysk (strata) netto/przychody ze sprzedaży x 100
· rentowność kapitału własnego (ROE) = zysk (strata) netto/kapitał własny x 100
· rentowność aktywów (ROA) = zysk (strata) netto/aktywa x 100
T – długość okresu w dniach
przychody ze sprzedaży = przychody netto ze sprzedaży produktów + przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów
zobowiązania ogółem = rezerwy + zobowiązania długoterminowe + zobowiązania krótkoterminowe + rozliczenia międzyokresowe
kapitał stały = kapitał własny + zobowiązania długoterminowe

	Załącznik .xls



	OPIS POZYCJI W TABELACH SPRAWOZDAWCZYCH

	BILANS

	Nazwa pozycji
	Objaśnienie pozycji

	A.
	Aktywa trwałe
	Aktywa trwałe czyli majątek trwały to część aktywów jednostki gospodarczej o przewidywanym okresie użytkowania dłuższym niż jeden rok obrotowy. Zalicza się 
do nich:
· wartości niematerialne i prawne,
· rzeczowe aktywa trwałe,
· należności długoterminowe,
· inwestycje długoterminowe,
· długoterminowe rozliczenia międzyokresowe.

	B.
	Aktywa obrotowe
	Aktywa obrotowe czyli majątek obrotowy to część aktywów jednostki, o zapadalności krótkoterminowej do 12 miesięcy (nie dłużej niż 1 rok), która w przypadku:
· aktywów rzeczowych (zapasów) - jest przeznaczona do zbycia lub zużycia w ciągu 12 miesięcy od dnia bilansowego lub w ciągu normalnego cyklu operacyjnego, właściwego dla danej działalności, jeżeli trwa on dłużej niż 12 miesięcy;
· aktywów finansowych - jest płatna i wymagalna lub przeznaczona do zbycia w ciągu 12 miesięcy od dnia bilansowego lub od daty ich złożenia, wystawienia lub nabycia albo stanowi aktywa pieniężne;
· należności krótkoterminowych - obejmuje ogół należności z tytułu dostaw i usług oraz całość lub część należności z innych tytułów, nie zaliczonych do aktywów finansowych, a które stają się wymagalne w ciągu 12 miesięcy od dnia bilansowego; rozliczeń międzyokresowych - trwa nie dłużej niż 12 miesięcy od dnia bilansowego.

	C.
	Należne wpłaty na kapitał podstawowy
	Należne wpłaty na kapitał podstawowy są to zadeklarowane, lecz nie wniesione wkłady poczet kapitału własnego.

	D.
	Udziały (akcje) własne
	W niektórych wypadkach spółki, które spełnią warunki określone w kodeksie spółek handlowych, mogą nabyć własne akcje lub udziały. Nabyte akcje własne powinny zostać zbyte w ściśle określonych terminach. Jeśli akcje nie zostały zbyte w określonych terminach, muszą zostać umorzone.

	A.
	Kapitał (fundusz) własny
	Kapitał jest to źródło finansowania kontrolowanych przez jednostkę aktywów. Kapitałem własnym jest część pasywów, która stanowi własne, nie wymagające spłaty źródło finansowania aktywów i ściśle wiąże się z działalnością prowadzoną przez jednostkę. Kapitał własny pochodzi z własnych zasobów wniesionych przez właściciela powiększonych z wypracowanego zysku do podziału.
Określenie kapitał jest stosowane w spółkach handlowych, zarówno osobowych, jak i kapitałowych, w spółkach cywilnych osób fizycznych oraz w jednostkach prowadzonych przez osoby fizyczne we własnym imieniu i na własne ryzyko. Fundusz stanowi własne źródło finansowania aktywów przedsiębiorstw państwowych, spółdzielni, samodzielnych publicznych zakładów opieki zdrowotnej oraz innych jednostek gospodarujących wydzielonym im do realizacji celów statutowych mieniem publicznym.
Kapitał (fundusz) własny może obejmować następujące grupy:
· Kapitał (fundusz) podstawowy,
· Kapitał (fundusz) zapasowy,
· Kapitał (fundusz) z aktualizacji wyceny,
· Kapitały (fundusze) rezerwowe,
· Zysk (strata) z lat ubiegłych oraz wynik okresu bieżącego oraz
· Odpisy z zysku netto w ciągu roku obrotowego (wielkość ujemna).

	B.
	Zobowiązania i rezerwy na zobowiązania
	Zobowiązania to wynikające ze zdarzeń, które miały miejsce w przeszłości obowiązki wykonania świadczenia o określonej wartości, co będzie wiązało się z wykorzystaniem posiadanych lub przyszłych aktywów. Rezerwy są tworzone na zobowiązania, których termin wymagalności lub kwota nie są pewne. Zobowiązania i rezerwy to kapitał przedsiębiorstwa pozyskany ze źródeł obcych. Do zobowiązań długoterminowych są zaliczane zobowiązania, których termin zapłaty jest dłuższy niż 12 miesięcy od dnia bilansowego. Wyjątek stanowią zobowiązania z tytułu dostaw i usług. Wchodzą one w całości w skład zobowiązań krótkoterminowych. Zobowiązania jednostki przedstawia się w podziale na długoterminowe i krótkoterminowe.
Do zobowiązań należą w szczególności:
· rezerwy na zobowiązania,
· kredyty i pożyczki,
· zobowiązania z tytułu emisji dłużnych papierów wartościowych,
· inne zobowiązania finansowe, na przykład weksle inwestycyjne,
· inne zobowiązania, na przykład weksle, zobowiązania z tytułu leasingu finansowego lub zobowiązania objęte ugodami bankowymi,
· fundusze specjalne
· rozliczenia międzyokresowe.

	RACHUNEK ZYSKÓW I STRAT

	Nazwa pozycji
	Objaśnienie pozycji

	A.
	Przychody netto ze sprzedaży
	Przychody ze sprzedaży produktów wynikają z przemnożenia liczby sprzedanych wyrobów i usług przez ich jednostkową cenę sprzedaży netto. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów to iloczyn ilości sprzedanych towarów i materiałów oraz ich ceny sprzedaży netto.
W wersji porównawczej rachunku zysków i strat do przychodów netto ze sprzedaży zalicza się również zmianę stanu produktów. Wynika ona z różnicy między kosztami, które były poniesione na produkcję, a kosztami produktów sprzedanych. Może ona mieć zarówno wartość dodatnią, jak i ujemną.

	B.
	Koszty działalności operacyjnej
	Wersja porównawcza rachunku zysków i strat ujmuje koszty w układzie rodzajowym. Do kosztów układu rodzajowego zalicza się: zużycie materiałów i energii, amortyzację, usługi obce, podatki i opłaty, wynagrodzenia, ubezpieczenie społeczne i inne świadczenia oraz pozostałe koszty rodzajowe.
W wariancie kalkulacyjnym rachunku zysków i strat do kosztów działalności operacyjnej zalicza się koszty wytworzenia sprzedanych produktów, wartość sprzedanych towarów i materiałów oraz koszty sprzedaży i ogólnego zarządu.

	C.
	Zysk (strata) ze sprzedaży
	Jest to różnica między przychodami netto ze sprzedaży a kosztami działalności operacyjnej.

	D.
	Pozostałe przychody operacyjne
	Są to przychody w sposób pośredni związane z działalnością operacyjną. Należą do nich:
· Zysk ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych,
· Dotacje,
Inne przychody operacyjne (w tym w szczególności: nadwyżki pomiędzy stanem rzeczywistym, a wykazanym w księgach rzeczowych aktywów obrotowych 
i trwałych, przychody związane z działalnością socjalną, przychody związane z likwidacją środków trwałych, środków trwałych w budowie, umorzone zobowiązania, otrzymane odszkodowania, kary).

	E.
	Pozostałe koszty operacyjne
	Są to koszty w sposób pośredni związane z działalnością operacyjną. Obejmują w szczególności:
· Stratę ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych,
· Aktualizację wartości aktywów niefinansowych,
Inne koszty operacyjne (w tym między innymi: niedobory pomiędzy stanem rzeczywistym a wykazanym w księgach rzeczowych aktywów obrotowych i trwałych, koszty związane z likwidacją środków trwałych, środków trwałych w budowie, umorzone należności, nieodpłatnie przekazane darowizny niefinansowe aktywów trwałych, obrotowych, środków pieniężnych, zapłacone lub wymagające zapłaty odszkodowania, kary i grzywny, koszty postępowania windykacyjnego, koszy utworzenia rezerwy na prawdopodobne zobowiązania związane ze stratami z operacji gospodarczych).

	F.
	Zysk (strata) z działalności operacyjnej
	Jest to wartość zysku (straty) ze sprzedaży powiększona (pomniejszona w przypadku straty) o pozostałe przychody operacyjne, a pomniejszona (powiększona w przypadku straty) o pozostałe koszty operacyjne.

	G.
	Przychody finansowe
	Są to przychody związane z operacjami finansowymi jednostki. Wśród nich wyodrębnia się:
· Dywidendy i udziały w zyskach.
· Odsetki.
· Zysk ze zbycia inwestycji.
· Aktualizację wartości inwestycji.
· Inne przychody finansowe (np. nadwyżkę dodatnich zrealizowanych i niezrealizowanych różnic kursowych)

	H.
	Koszty finansowe
	Są to koszty związane z operacjami finansowymi jednostki. Obejmują:
· Odsetki.
· Straty ze zbycia inwestycji.
· Aktualizację wartości inwestycji.
· Inne (np. nadwyżkę ujemnych zrealizowanych i niezrealizowanych różnic kursowych)

	I.
	Zysk (strata) brutto
	Jest to wartość zysku (straty) z działalności operacyjnej powiększona (pomniejszona w przypadku straty) o przychody finansowe, a pomniejszona (powiększona w przypadku straty) o koszty finansowe.

	J.
	Podatek dochodowy
	Jest wartość naliczonego w bieżącym okresie podatku dochodowego od osób prawnych.

	K.
	Pozostałe obowiązkowe zmniejszenia zysku
	Pozycja nie dotyczy wnioskodawcy (Do 2009 r. przedsiębiorstwa państwowe oraz spółki Skarbu Państwa wykazywały w tej pozycji obowiązkowe wpłaty z zysku. Na podstawie art. 53 ust. 5 ustawy o rachunkowości od stycznia 2009 r. są one wykazywane jako śródroczne odpisy z zysku w pasywach bilansu.

	L.
	Zysk (strata) netto
	Jest to wartość zysku (straty) brutto pomniejszona o wartość podatku dochodowego, a także pomniejszona o pozostałe obowiązkowe zmniejszenia zysku

	RACHUNEK PRZEPŁYWÓW PIENIĘŻNYCH

	Nazwa pozycji
	Objaśnienie pozycji

	A.
	Przepływy środków pieniężnych z działalności operacyjnej
	Jest to pozycja, w której wykazuje się przepływy pieniężne netto z podstawowego rodzaju działalności jednostki. Uzyskuje się je poprzez korektę wyniku finansowego o pozycje, nie powodujące przepływów pieniężnych (np. zmiany stanu zapasów, należności, zobowiązań) oraz inne (np. odsetki od kredytów, odsetki od lokat).

	B.
	Przepływy środków pieniężnych z działalności inwestycyjnej
	Jest to pozycja, w której ujmuje się przepływy z tytułu zakupu lub sprzedaży rzeczowych aktywów trwałych (środków trwałych, środków trwałych w budowie), wartości niematerialnych i prawnych, długoterminowych inwestycji i krótkoterminowych aktywów finansowych (z wyjątkiem środków pieniężnych i ich ekwiwalentów) oraz związane z tym pieniężne koszty i korzyści, z wyjątkiem dotyczących podatku dochodowego.

	C.
	Przepływy środków pieniężnych z działalności finansowej
	Jest to pozycja, w której ujmuje się wpływy i wydatki z tytułu operacyjnego pozyskiwania źródeł finansowania lub ich spłaty oraz związane z tym pieniężne koszty i korzyści, z wyjątkiem dotyczących podatku dochodowego.

	D.
	Przepływy pieniężne netto razem
	W pozycji tej wykazuje się kwotę przepływów pieniężnych netto z całej działalności jednostki, w okresie objętym sprawozdaniem. Składają się na nią przepływy netto z działalności operacyjnej, z działalności inwestycyjnej oraz z działalności finansowej. Wykazana w tej pozycji kwota powinna być równa zmianie stanu środków pieniężnych, obliczonej jako różnica stanu środków pieniężnych na koniec okresu sprawozdawczego i stanu środków pieniężnych na początek tego samego okresu.

	E.
	Środki pieniężne na początek okresu
	Jest to stan środków pieniężnych na początek okresu sprawozdawczego.

	F.
	Środki pieniężne na koniec okresu
	Jest to stan środków pieniężnych na koniec okresu sprawozdawczego.







	……………………………………… 						    		…………………………………………………..
		         data 												podpis wnioskodawcy



LISTA ZAŁĄCZNIKÓW

	L.p.
	Nazwa załącznika
	Tak
	Nie
	Nie dotyczy

	1.
	Dokumenty potwierdzające sytuację finansową wnioskodawcy (w przypadku partnerstw – dokumenty składa Lidera oraz wszyscy partnerzy) za ostatnie zakończone 3 lata obrachunkowe (kompletne sprawozdania finansowe sporządzone zgodnie z ustawą o rachunkowości; jeżeli w terminie naboru wniosków sprawozdanie za ostatni zakończony rok obrotowy nie zostało jeszcze zatwierdzone należy złożyć sprawozdanie niezatwierdzone.
W przypadku wnioskodawców niezobowiązanych do stosowania przepisów ustawy o rachunkowości: wyciągi z podatkowej księgi przychodów 
i rozchodów - zamknięcie roku, ustalenie dochodu do opodatkowania lub roczne zeznania podatkowe PIT z potwierdzeniem złożenia we właściwym Urzędzie Skarbowym. (załącznik obligatoryjny)
	
	
	

	2.
	[bookmark: _GoBack]Strategia biznesowa Wnioskodawcy w zakresie internacjonalizacji (załącznik obligatoryjny)
	
	
	

	3
	Dokument potwierdzający dokonanie przed złożeniem wniosku o dofinansowanie zgłoszenia o wpis do dokumentów rejestrowych miejsca prowadzenia działalności gospodarczej na terenie województwa łódzkiego (jeśli dotyczy)
	
	
	

	4
	Kopia umowy (porozumienia, listu intencyjnego lub innego dokumentu) w sprawie utworzenia partnerstwa
(załącznik obligatoryjny w przypadku projektu partnerskiego)
	
	
	

	5
	Kopia promesy kredytowej lub innego dokumentu finansowego potwierdzającego zabezpieczenie środków na realizację projektów
(załącznik obligatoryjny w przypadku wkładu prywatnego innego niż środki własne wnioskodawcy)
	
	
	

	6
	Oświadczenia partnerów
(załącznik obligatoryjny w przypadku projektu partnerskiego)
	
	
	

	7
	Upoważnienia/pełnomocnictwa osób/podmiotów innych niż wskazanych w dokumentach rejestrowych, upoważnionych do reprezentowania wnioskodawcy
(załącznik obligatoryjny w przypadku ustanowienia pełnomocnictwa do reprezentacji wnioskodawcy)
	
	
	

	8
	Dokumentacja potwierdzająca ponoszenie nakładów na działalność B+R w związku z opracowaniem lub rozwojem produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu
(załącznik obligatoryjny w przypadku wnioskodawcy, który w pkt. D.2 cz. II wniosku wykazał ww. nakłady)
	
	
	

	9
	Dokumentacja potwierdzająca ponoszenie nakładów inwestycyjnych na działalność innowacyjną dla produktów (wyrobów lub usług), które będą stanowiły przedmiot eksportu
(załącznik obligatoryjny w przypadku wnioskodawcy, który w pkt. D.3 cz. II wniosku wykazał ww. nakłady)
	
	
	

	Inne załączniki - dokumenty wymagane prawem lub kategorią projektu
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